
「在庫回転率を上げたい。」

「台当たり利益を上げたい。」

「商談成功率を上げたい。」

そんな想いをお手伝いする、データラインプロ

中古車ビジネスで確実に利益を上げるためには、
何らかの根拠に基づいて、
合理的に売買を行うことが大切だと我々は考えます。

データラインプロには、
何万件ものオークションと小売の取引結果を元にした
情報が凝縮されています。

つまり、今から行おうとしている売買を、
成功させるための答えがそこにはあります。

「答えを手に」商売する。

データラインプロは、中古車ビジネスの成功率を上げる
新しいスタイルをご提案します。

中古車ビジネスの答えはここにある。

株式会社プロトコーポレーション　自動車流通事業部　03-3812-8200

しっかり儲かる車を仕入れたい

今よりも在庫回転率を上げたい

簡単にグレードを調べたい ２ページへ

４ページへ

８ページへ

６ページへ何とか商談を成功させたい

１０ページへもっとオークションで勝ちたい
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グレードは何だっけ？
インプレッサ　ＣＧ８　WRX StiバージョンⅥリミテッド

簡単にグレードを調べたい

20秒で下取・買取車のグレード判断が可能
　　・装備の違いを色違いで出せます
　　・３パターンの検索方法がございます
　　　①類別区分・型式指定　②通称型式　③メーカー・車種

あぁ、これか！

２

・査定本で調べて時間が掛かる
・カタログ装備の違いを一個一個出すのが面倒
・輸入車のグレードが分からない
・上記からお客様をお待たせしてしまっている

グレード検索



③実車と比べてグレード特定

②グレード候補を表示

①車検証情報を入力

レ

レ

レ

レ

車検証

型式指定番号／類別区分番号

初度登録年

「グレード検索」機能を使用します。

①車検証情報を入力
型式指定番号、類別区分番号、年式
を入力⇒「検索」
※通称型式や車種名からも検索できます
※商用車の場合は「商用車を検索する」
　　ボタンをクリック。

②グレード候補を表示
グレードの候補が表示されます。
チェックを入れてボタンをクリック。

③実車と比べてグレード特定
グレードの装備違いが表示されます。
実車の装備と見比べてグレードを特定！

チェック

チェック

簡単にグレードを調べたい

３

エアコン：オート

リアワイパー：無し
ガラス：プライバシー

装備の違いから
グレードを特定！

車検証の情報を
入力するだけ！

実車を確認



なかなか売れない長期在庫、、、。 売れるようにするには？

・長期在庫に頭を悩ませている
・小売の成約率の高いクルマを知りたい
・オークションに出すべきか判断が付かない
・プライシングはいくらが適切か分からない
・輸出の影響で粗利の取れる小売ダマが分かりづらい

今よりも在庫回転率を上げたい

４

①長期在庫の対策に！
②仕入前の売れ筋見極めに！

小売相場



③売れる条件の確認

①車輌情報を入力

②小売成約率を確認

「小売相場」機能を使用します。

①車輌情報を入力
在庫の車輌情報を入力⇒「検索」

②小売成約率を確認
成約率30％以上が売れ筋の目安！

成約率：高
　売れ筋の車です。
　⇒さらに、売れる条件を確認（③）

成約率：低
　小売需要が薄いと考えられます。
　⇒オークション換金も検討

③売れる条件の確認
小売成約物件の中から、
在庫車両に近いものを探します。
成約物件の値段や装備などが
ユーザーが望んでいる条件です。

⇒在庫車両の見直しで、売れる物件に！

【見直し例】
・価格変更
・中古ナビなどの装備追加
・条件を満たしていれば、販促方法や
　商談手法を改善

在庫車輌

今よりも在庫回転率を上げたい

５

価格変更
中古ナビ等の装備を追加

見直しで
売れる車に！

成約率30％　在庫平均60日以下が
売れ筋の目安！

朱色：成約
白：非成約

小売成約率を元に
在庫のプライス調査

（例）検索条件
メーカー：トヨタ
車種：ｂB
年式：19～20年
走行：～3万ｋｍ
ソート：金額安い順

プラシング100万円
以下が高成約率

他にも・・・・



何とか商談を成功させたい

６

それだったら、
乗り替えようかな。

今が一番良い
タイミングですよ！

①簡易査定に
②カタログ情報や下取り将来価格が分かる
③ユーザーの代替販売の促進に

・貴重な商談チャンスを逃したくない
・代替促進が上手くいかない
・お客様をお待たせしたくない
・商談での納得感を高めたい
・お客様にメリットのある提案がしたい

商談ツール



「買取・下取ツール」機能を使用します。

①買取・下取車輌の情報を入力
車種名などを入力して「検索」
※グレードが分からない時→３ページへ

②カタログ候補を表示
　登録年月や装備から、
　該当するグレードをクリック

③ユーザーに値段を提示
カタログや値段などが表示されます。
□車輌情報
　車の仕様などを確認して、
　商談トークに使います。

□下取価格
　走行距離などを入力⇒「計算する」
　車両状態に合った下取参考価格が
　表示されます。

□グラフ
　下取予想額が２年後まで表示されます。
　「今」が売り時・買替え時であることを
　ユーザーに訴求します。
　※残価はパーセント表示にも
　　　変更可能です。

何とか商談を成功させたい

７

③ユーザーに値段を提示

①買取・下取り車の情報を入力

②カタログ候補を表示

下取・買取車輌

販売時期などから該当するグレードをクリック

お客様のお車は、新車当
時○○が標準装備されて
いましたね。

60万円

40万円

今なら60万円で買取れま
すが、車検通して2年後だ
と40万円くらいまで下がっ
てしまいますよ。

商談トークの
ポイント！

代替促進チラシ
無料プレゼント中！



予算70万で、回転早くて、
粗利20万取れる車
何かないかな？

例えばこんな車。

しっかり儲かる車を仕入れたい

８

・小売の調子が良くない
・長期在庫のクルマが多くなった
・粗利が取れるクルマを知りたい
・売れやすくて仕入やすいクルマを知りたい
・店のスタイルにあった車両で売れるクルマを知りたい

①在庫期間が短く
②小売成約率が高く
③粗利が取れる
④仕入やすいクルマ　だけを教えます！

10万グレードから

仕入リサーチ



「仕入リサーチ」機能を使用します。

①希望の条件を入力
　お店の方針に沿って
　価格・成約率・粗利・在庫期間
　を入力⇒「検索」

②希望に合う車を表示
１０万通りの組み合わせの中から、
希望に合いそうな車を一発で表示。
見逃していたオイシイ車が見つかります！

※検索条件は
【お気に入り】ボタンで登録しておくと
入力する手間が省けます！

「小売相場」も併用すれば、
売れ筋の仕様や価格を
より正確に確認できます！
（５ページ）

「ＡＡ相場」を併用すれば、
仕入れに有利な会場や
より正確な仕入値が予測できます！
（１１ページ）

②希望に合う車を表示

①希望の条件を入力

しっかり儲かる車を仕入れたい

９

仕入に有利な会場や
仕入値を予測！

ＴＯＹＯＴＡ　ノア
18年式
ＡＺＲ60Ｇ
グレード　ＹＹ

ＡＡ相場（シルバー）
6万km　　 約70万円

見逃していた
オイシイ車が見つかる！

売れる仕様は？
　ナビ付き・シルバーＯＫ
売れる価格は？
　走行5～6万kmで80～90万円

売れ筋の仕様や
売り値を知る！

チ
ェ

ッ
ク

！

チ
ェ
ッ
ク
！

①低額車or高額車
②国産or輸入　③修復暦など

お店の方針で探せる！



・USSもJUもHAAも全部の会場のデータを見たい
・稀少車の相場を見るため沢山のデータの量が欲しい
・ソートやグラフなど便利で多機能な情報が見たい
・スピーディーに小売相場と見比べたい

もっとオークションで勝ちたい

業界最多級のデータ量から判断可能！
①全国７５会場（年間落札の93％）　　②過去最大６ヶ月間
②流札・最終応札・出品画像も順次拡大中！

１０

パソコン持ってきて
良かった！

今日はライバル多いし、
相場も荒れていて
ちょっと難しそうだな。

AA相場



①車種情報を入力

②落札率と平均相場をざっと確認

「ＡＡ相場」機能を使用します。

①車両情報を入力
　狙っている車種を入力⇒「検索」

②落札率と平均相場をざっと確認
出品の場合は、落札率から
流れリスクを想定。
平均相場でざっと相場感を確認。

③物件の出品履歴を見抜く
色や走行距離などで物件を絞り込むと、
同一と思われる物件の過去出品状況を
見抜くことができます。
「前の会場では修暦車扱いだった」など、
ババを引かないためにしっかり確認！

④より深いデータを見る
稀少車の相場動向は
過去６ヶ月間のデータから詳細を検索。
また出品画像の確認から、
詳しい状態を調査！
近々関東のメガAA会場の出品画像も
追加予定！

もっとオークションで勝ちたい

１１

流れリスクや
相場観を確認

③物件の出品履歴を見抜く

色・走行などで絞り込んで開催日順で並び替え

出品暦を
見抜く！

恐らく同一物件の
過去出品状況

④より深いデータを見る

このマークがある列をクリック

■出品画像アップ会場
JU岐阜・東京／NAA東京／アライなど
10会場アップ！今後も拡大予定！

稀少車の相場検索に！

過去６ヶ月間のデータ！
出品画像！



ご利用料金

※１ＩＤあたり単価
※消費税が別途必要です

中古車ビジネスの答えはここにある。

グレード検索

初回費用（登録費） ¥10,000

普段は店舗や自宅のPCから

AA会場や客先ではノートPCやiPadから

緊急時にはスマートフォンから

ネットがつながれば、どこからでも。
様々なビジネスシーンで活躍！

㈱プロトコーポレーション

　自動車流通事業部　03-3812-8200

オークションで勝つ！「ＡＡ相場」　　

小売りを成功させる！「小売相場」　

希望条件で探せる！「仕入リサーチ」

商談を成功に導く！「商談ツール」　

相場の把握はもちろんのこと、
過去半年間の流札データから
流れリスクも予測可能！
出品画像も備わり、
「オークションで勝つ」ために、
基本性能にこだわった機能です。

Goo-netの成約結果を収録。
売れ筋車を探したり、売れる
価格や仕様が分かります。
仕入れ前に！在庫チェックに！
小売を伸ばす答えが見つかります。

希望の予算や利益、小売成約率
などから、条件に合う車を一発で
洗い出せます。逆引き機能！
仕入れ車種が決まっていない
場合や、在庫入替え時に！

下取りや買取の商談でユーザーに
納得感のある価格を提示。
２年後までの予測価格も出せる
ので、車検時期のユーザーには
代替促進の効果も発揮！
マージン設定も可能！

過去６ヶ月+流札データも含んだ取引明細 出品画像も順次追加

売れるための条件が見える小売成約結果 オークションと同等の分析機能

店舗の意向に合わせた条件を指定 条件に合う車を一発検索

２年後までの価格表示で代替促進

簡単！「グレード検索」　　　　　　　　

型式指定／類別区分番号などから、
簡単にグレードを特定！
苦手な車種も、これで安心！

型式指定／類別区分番号から簡単検索 装備を確認できます

ＡＡ相場

小売相場

商談ツール

仕入リサーチ

流通レポート

Ａパック Ｂパック フルパック
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¥20,000 ¥20,000 ¥30,000月額情報料

第三者の下取価格として提示

t-sakaguchi
四角形


